Nazwa narzedzia

Strona www:

Dane kontaktowe:

Do kogo adresowana jest aplikacja (np.
kancelarie, dziaty prawne itp.)?

Wymien 3 najwazniejsze cechy aplikacji

pactt

Pactt

www.pactt-technology.com

office@pactt-technology.com

Dziaty kadrowe, dziaty kontraktowe,
analiza umow, duza ilos¢ powtarzalnych,
modyfikowalnych uméw.

Szybkos$¢ zawierania i aktualizacji umdw, duza
swoboda w kreowaniu szablonéw umow,
szybki podglad aktualnych danych umownych.

N neula

Neula

https://neula.co

JT Weston Sp. z 0.0.
al. Jana Pawta Il 29, 00—-867 Warszawa; kontakt@jtweston.pl;
tel. 537 476 507

Jednostki biznesowe i wspierajace (dziat prawny, dziat finansowo-
ksiegowy, dziat kadr, IT) w kancelariach prawnych, firmach ustugowych
oraz produkcyjnych, jednostki samorzadowe

Neula jest innowacyjna platforma typu low-code umozliwiajaca
automatyzacje réznych proceséw biznesowych. Jej najwazniejsze cechy
zwigzane z zarzgdzaniem umowami to:

ZARZADZANIE UMOWAMI

pergamin

Pergamin

https://pergam.in

maria.rygielska@pergam.in (cc: kuba@pergam.in)

Klienci biznesowi (w tym dziaty prawne, lecz nie tylko —
w szczegodlnosci takze dziaty HR, dziaty sprzedazy).
Produkt jest przeznaczony takze do zarzadzania
umowami (lub innymi dokumentami) w kancelarii.

Wspétpraca, podpisywanie i przechowywanie umow.

UMOWNIK

aplikacja UMOWNIK

www.umownik.pl

kontakt@umownik.pl

Aplikacja pozwala na automatyczne, szybkie generowanie
dokumentdw, negocjowanie zmian i podpisywanie
podpisem elektronicznym. Umownik najlepiej sprawdza
sie w przypadku powtarzalnych wzoréw umoéw. Kancelarie
uzywaja naszej aplikacji do zawierania umdéw ze swoimi
klientami, za$ dziaty prawne stosujg aplikacje, w szerszym
zakresie wdrazajgc wszystkie wzory uméw uzywanych
przez danego przedsiebiorce.
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Automatyczne tworzenie tresci uméw, a nastepnie
podpisywanie uméw online — mozliwos$¢ tworzenia
i podpisywania uméw na podstawie gotowych

dziat
prawny.p!

System do zarzadzania umowami i podpiséw
elektronicznych dzialprawny.pl / podpisprawny.pl

www.dzialprawny.pl / www.podpisprawny.pl

M: info@dzialprawny.pl T: 509 200 330

System jest stworzony dla duzych firm o ztozonych
strukturach organizacyjnych. Rozwigzanie pasuje
réwniez do mniejszych organizacji. Znajdzie
zastosowanie wszedzie tam, gdzie istnieje
potrzeba zapanowania nad dokumentami firmy,
nad ich tworzeniem, akceptacja, elektronicznym
podpisywaniem i archiwizowaniem.

Automatyzacja umoéw. Elektroniczne akcepty i podpisy
(podpisprawny.pl). Jednolite repozytorium.

1) szereg gotowych aplikacji (np. obieg faktur, obstuga wnioskéw RODO,
repozytorium umoéw). Mozliwe jest réwniez samodzielne budowanie
dowolnych aplikacji biznesowych przez klienta przy pomocy

wzoréw, tworzenia i podpisywania uméw
dedykowanych (wdrozonych na zaméwienie
klienta) oraz podpisywanie gotowego PDF umowy;

wbudowanej w platforme funkcjonalnos$ci ograniczajacej koniecznosé 2) Bezpieczne archiwum — W aplikacji jest dostepne
angazowania wewnetrznego IT i zewnetrznego dostawcy (tzw. low — Repozytorium umozliwiajace archiwizowanie uméw
code); zaréwno powstatych w aplikacji, jak i poza nig;

2) API pozwalajgce na zacigganie i weryfikacje danych zawartych 3) Dalsza praca nad umowami — mozliwos$¢ tworzenia

w zewnetrznych bazach i systemach (w tym m.in.: Biata Ksiega
Ministerstwa Finanséw, kursy NBP, KRS, CEIDG) oraz efektywna
integracja z innymi systemami w organizacji (kadrowymi, ksiegowymi
itp.);

3) mozliwosc¢ taczenia aplikacji w wiekszy proces, np. uzaleznienie
mozliwosci wystawienia faktury od podpisania umowy z kontrahentem
i jej zarchiwizowania w repozytorium albo uzaleznienie mozliwosci
podpisania umowy z dostawcag od przeprowadzenia audytu RODO
dostawcy.

aneksoéw, rachunkdw, faktur i innych dokumentéw do
juz zawartej w aplikacji umowy.

Czy interfejs aplikacji jest dostepny
w innych jezykach niz j. polski?
W jakich?

Jezyki: polski, angielski, niemiecki. Dostepna w jezyku polskim, angielskim, arabskim, francuskim, japonskim,

rosyjskim.

Tak, aplikacja jest w fazie rozwoju i na ten moment jest
dostepna takze w jezyku angielskim.

Tak, dostepne jezyki: angielski, ukrainski, rosyjski Dostepne jezyki: polski, angielski, czeski w wersji
podstawowej. Dodawanie kolejnych wersji wedtug

preferencji klienta, bez dodatkowych optat.

Sposoéb korzystania z aplikacji (np. SaaS, SaaS. SaasS.

on premises itp.)

Instalacja on-premises lub SaaS (np. z wykorzystaniem MS Azure
lub OChK), wedtug wyboru klienta. Mozliwe jest rowniez korzystanie
z aplikacji z poziomu smartfona.

Aplikacja udostepniana jest w modelu Saas. Saas (preferowana), on-premises.

Czy aplikacja jest zintegrowana z innymi
aplikacjami lub platformami (np.
Microsoft 365 itp.)? *

Nie, integracja z bazg REGON/KRS. Neula umozliwia edycje dokumentéw z poziomu samej platformy,

ale mozna ja réwniez zintegrowac z innymi rozwigzaniami, takimi jak
narzedzia MS Office lub korporacyjne systemy informatyczne.
PrzeprowadzaliSmy tez integracje z réznymi popularnymi systemami, np.
Symfonia.

Aplikacja moze integrowac sie z systemami klasy CRM,
HRM, ERP, np. SAP, Salesforce, enova365.

Jest zintegrowana z dostawcami ustug zaufania

i w ramach indywidualnych wdrozen istnieje mozliwos¢
integracji z dowolnym narzedziem klienta (CRM, ERP) przy
pomocy API.

Tak: CRM, SSO, Active Directory (w tym Microsoft365),
baza REGON, KRS, elektroniczne podpisy. System jest
tatwo integrowalny z systemami klienta przez API.

llu klientéw oraz uzytkownikéw korzysta
z aplikacji (mozna podac referencyjnych
klientow)?*

14 klientéw (klient = spoétka lub grupa spétek). Kilka tysiecy uzytkownikéw.
Przyktadowi klienci z rynku polskiego: NN Investment Partners TFI, PKO
TFI, Loyalty Partner (Payback),

OpenlLife, First Property Poland.

136 klientéw, np. Atrium, Profitowi, Kross, Tronik,
Resi4Rent, Going, Westwing, Volvo Trucks;
5046 uzytkownikdéw.

Na chwile obecna w aplikacji jest zarejestrowanych
ponad 25 000 osdb. Z naszej platformy korzystaja
klienci indywidualni oraz przedsiebiorcy, w tym przede
wszystkim: agencje pracy, agencje reklamowe, biura
posrednictwa nieruchomosci, placéwki edukacyjne.

Kilkanascie spétek o charakterze korporacyjnym.
Kilkanascie mniejszych podmiotéw. Kilka tysiecy
uzytkownikéw.

Czy aplikacja sie rozwija? Kiedy byta
ostatnia aktualizacja?

Aplikacja jest na etapie beta; w pierwszym
kwartale 2023 roku byta aktualizacja; na maj
i czerwiec zapowiadane sg masowe i otwarte
betatesty.

Platforma jest stale rozwijana i aktualizowana. Ostatnia aktualizacja
platformy — grudzien 2022. Obecnie réwnolegle pracujemy nad wersjg
2.0 platformy, ze wzmocnionym zakresem funkcjonalnosci (w tym
wykorzystanie Al, usprawniony OCR) oraz nowym layoutem. Planujemy jej
wprowadzenie na rynek w ciggu najblizszych pieciu miesiecy.

Ostatnia aktualizacja 15.02.2023 r., nowy release Srednio
raz w miesigcu.

Aplikacja rozwijana jest w sposéb ciagty. Aktualizacja
systemu odbywa sie Srednio co okoto 2 miesigce,

w ramach zaplanowanych dziatan wskutek obserwacji
potrzeb klientéw oraz w wyniku odpowiedzi na prosby/
sugestie naszych klientéw.

System wdrazany jest kazdorazowo w dwdch
instancjach: produkcyjnej i testowej. Klienci zapoznaja
sie z aktualizacja wersji testowej zanim przeniesiona
zostanie na instancje produkcyjna. System rozwija sie
wedtug zatozen mapy drogowe).

lle kosztuje aplikacja w wersji
podstawowej, bez dodatkowych
ustug i jaki jest model sprzedazowy
(wdrozenie/licencja/utrzymanie)?

Od 7 zt za podpisany dokument, podliczanie
miesieczne, przy wiekszym wolumenie
uzytkownikéw lub umoéw — stawka
indywidualna.

Koszt zalezny jest od wyboru rozwigzania przez klienta oraz modelu
wdrozenia (SaaS vs. on — premises).

Koszt cykliczny to optaty za licencje platformy Neula i pakiet wsparcia —
jezeli zostat wybrany i w zaleznosci od wersji pakietu — do okoto 1,5 tys. zt
rocznie.

Platforma umozliwia samodzielne tworzenie aplikacji przez klienta

w oparciu o udostepnione funkcjonalnosci.

W przypadku jednej z gotowych aplikacji, ktérg dostosowujemy do
organizacji, jednorazowe wynagrodzenie za przygotowanie i wdrozenie
aplikacji wynosi od 15 do 30 tys. zt (w zaleznosci od ztozonosci aplikacji).

Najtanszy z pakietéw to Lite i jego koszt wynosi 99
PLN miesiecznie lub 89 PLN miesiecznie przy ptatnosci
rocznej.

Niemniej, aby skorzystac z najbardziej interesujacych
funkcjonalnosci systemu, rekomendujemy wykupienie
pakietu Team.

Cennik i dostepne funkcjonalnos$ci w ramach pakietéow
sg opisane pod tym linkiem: https://pergam.in/cennik.

Aplikacja kosztuje miesiecznie 100 zt netto/

za uzytkownika (przy zatozeniu umowy rocznej).

W ramach licencji uzytkownik moze korzystac ze
wszystkich dostepnych opcji w aplikacji oraz nie ma
limitéw dotyczacych podpisywania umoéw podpisem
elektronicznym zwyktym.

W przypadku integracji z wykorzystaniem API pobierana
jest dodatkowa optata na utrzymanie potgczenia.

Model sprzedazowy to: optata wdrozeniowa
(jednorazowo od 5000 zt) plus optata licencyjna

(od 2000 zt miesiecznie). Oferta przygotowywana
jest indywidualnie, dostosowujac system do
wielkosci przedsiebiorstwa, ilosci uzytkownikéw

i generowanych dokumentéw. Po dostosowaniu ceny
nie przewidujemy limitéw licencji per uzytkownik oraz
per ilosci dokumentow.

lle kosztuje wdrozenie aplikacji w matej
(np. 3 — osobowej) kancelarii?*

Pierwsze wdrozenie jest darmowe, klient
otrzymuje petne narzedzie do modyfikacji

i edycji swoich szablonéw. Na zyczenie klienta
istnieje mozliwos¢ wdrozenia szablonéw przez
Pactt — koszt to ok. 250 zt/umowe. Koszt
dodatkowego szkolenia to 500 zt.

Koszt zalezny jest przede wszystkim od ilosci wybranych gotowych
aplikaciji.
Sktadowe kosztu podalismy wyzej.

Od 89 zt/miesiac w pakiecie Lite. Opis pakietu
Lite i wiecej dostepnych pakietéw: https://pergam.in/
cennik/

Mata kancelaria to koszt 100 zt netto/miesigc (za jednego
uzytkownika). Dodatkowo na zyczenie wdrozenia
dedykowanego wzoru umowy optata jednorazowa od
330 zt.

Nie wdrazamy systeméw w matych podmiotach
3-osobowych. Rozwigzanie jest atrakcyjne dla
podmiotéw, w ktérych ilos¢ aktywnych uzytkownikéw
jest wieksza, niz 20.

Opisz case study przyktadowego
wdrozenia (np. ile trwato, jak wygladato,
jaki byt efekt)*

Klient udostepnit szablon swojej umowy; na
przyktadzie umowy klienta wdrazany jest

»,na zywo” szablon umowy z asysta opiekuna
klienta; w pierwszym dniu wdrozenia klient
otrzymuje platforme do testéw. Rozwigzanie
wykorzystywane jest w kampaniach
marketingowych, w ktérych zaangazowanych
jest wielu podwykonawcéw — z uzyciem tego
samego szablonu umowy. Poprzez akcje
masowa udaje sie stworzy¢ wiele uméw
rozsytanych do wielu podwykonawcoéw

w ramach jednej kampanii.

W ramach projektu wdrozenia pakietu startowego aplikacji dla jednego
z TFI ustalono przygotowanie 5 aplikacji dotyczacych takich obszaréw
jak proces zakupowy, ocena kontrahentdw, rejestr uméw, rejestracja
korespondencji, obieg faktur. W przypadku czesci aplikacji bazowano na
gotowych rozwigzaniach generycznych, dla pozostatych narzedzia zostaty
Luszyte na miare”.

Celem byta nie tylko cyfryzacja procesow, ale takze ich usprawnienie
(ograniczenie liczby bteddw, skrécenie czasu obstugi, minimalizacja
ryzyka).

Osiggnieto to m.in. poprzez stosowanie stownikéw, integracje

z zewnetrznymi bazami danych (np. kursy walut NBP, KRS), walidacje pél
(np. IBAN), automatyczng eskalacje w przypadku spraw zagrozonych
przeterminowaniem, a takze rozbudowane raportowanie. Wazne byto
réwniez powigzanie poszczegdlnych rozwigzan, pozwalajgce np. na
tgczenie faktur z umowami i weryfikacja aktualnosci oceny kontrahenta
(tzw. BPDD).

Elementem prac byta réwniez migracja bazy umdéw oraz kontrahentéw do
Neuli.

Catos¢ prac, od podpisania umowy, poprzez analize biznesowa po
produkcyjne wdrozenie, trwata okoto 8 miesiecy. Cele projektu, w opinii
klienta, zostaty osiggniete. Wspdtpraca zaowocowata w kolejnych
miesigcach przygotowaniem i wdrozeniem nastepnych aplikacji

w obszarze HR, obstugi klientéw

Kontakt do prelegenta

Michat Burek

https://pergam.in/case-study. Wdrozenie w agencji pracy. Po rozmowach z agencjg
pracy odnosnie do potrzeb klienta, zespét Umownika
wycenit wdrozenie dedykowanych wzoréw umowy.
Nastepnie po zaakceptowaniu warunkéw i podpisaniu
umowy przystapili§my do pracy.

Umowy zostaty zdigitalizowane w ciggu 3 dni roboczych,
a nastepnie przekazane do testéw.

Klient zgtosit po swojej stronie kilka poprawek, co
sumarycznie spowodowato wdrozenie catosci po testach
w 5 dni roboczych.

Dodatkowo zespét Umownika pomégt w konfiguracji
wszystkich ustawien systemowych.

Efekt jest taki, ze klient podpisuje setki umoéw przy
pomocy platformy Umownik. Najwazniejsze dla niego
oprécz szybkosci podpisania dokumentéw jest réwniez to,

Grupa kapitatowa SUPERDROB. Kilkanascie spétek
w grupie. Ponad 1800 uzytkownikéw. Wdrozenie
trwa 3 miesiace i obejmujgce integracje z innymi
systemami w firmie.

Wdrozono automatyzacje obiegu umoéw, wewnetrzne
akcepty (elektroniczne parafki), podpis elektroniczny,
jednolite elektroniczne repozytorium.

Imie i nazwisko: Ewa Dolinska Maria Rygielska Mikotaj Sniatata Sebastian Grzywacz oraz Beata Brynczak

Adres e-mail: michal.burek@pactt-technology.com ewa.dolinska@jtweston.legal maria.rygielska@pergam.in m.sniatala@trzeckisniatala.pl sebastian.grzywacz@dzialprawny.pl oraz
beata.brynczak@dzialprawny.pl
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